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L'institut NERA - Institut de Négociation et de Recherche Appliquée certifie que:
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A validé avec succes son certificat de Négociation Globale, composante Leadership et Art
Oratoire délivré par I'Institut NERA.
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Julien PELABERE, PhD
Fondateur Ipstitut NERA
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Délivré a Paris, le:
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